COVER STORY / UNA GAMMA AMPIA CON CRANDE ATTENZIONE PER | DETTAGLI E | MATERIALI

Al rtorno dallesperienza in Pata-
genia che vi ho raccontato nel nu-
mero precedente, quello che piv mi
domanda chi non ce mai sioto &
se focesse freddo. La risposta che
sono solito care ¢ che il freddo di
certo c'e, me non € cosi esagercio.
| due veri problemi sono il vento e
[umidita. Gia lumidité: durente una
spedizione, in UG regione cove le
giomote di bel tempo s contano
sulle dita di una mong, difficiimen-
te le userai per for asciugore i tuol
copi di abbigliamento. Cosi mentre
sei impegnato nella scolato, anche
cio che non stai usando in quel mo-
mentc, non frovandosi in una tenda
ben esposta al sole ma allinterno di

DAL MARE ALLOUTDOOR

Siamo quindi andati o conoscere
i responsabili di questo marchio,
Riccardo e Daniele Fontanag, ri-
speftivamente  responsabile  svi-
luppo prodotti e responsabile
commerciale. | marchio nasce nel
mondo della subocguea e del-
lo nautica, per poi allargarsi ad
altre attivita. Ben presente nel
mondo mota, si ¢ affacciate con
proposte decisamente interessanti
alloutdoor e ad altri action sport.
Crazie anche ad alcune collobo-
razioni dawvero di rilievo come il
team di esplorazioni geografiche
‘La Venta” e il Corpo Nozionale
Soccorso Alpine Speleclogico.

I modelli Overland (zaino comfort primo prezzo), lo zaino Overland
Light Evo e Raptor nel bel colore desert (uno dei best seller della linea
zaini Compact)

una truna di neve, non potra asciu-
garsi. Per gquesta ragione diventa
fondomentale cercare di mantene-
re tutto pit asciutto possibile. Per
for questo avevo acquistato pochi
giomi prima della partenze una
bellc sacca stagna di un marchio
che non avevo oncoro sentitc no-
minare nel campo delloutdoor: Am-
phibious. La soccca, mocelle Tube
light Evo, era in un materiale molto
pit robusto di quelle che si trovo-
no di solito nei negozi sportivi, con
la classico chivsura arotolabile e
la particolarita di una valvola che
permette leliminozione dellaria e
quingi di ricdurre lingombro. Dimen-
sione: 30 litri circa. Si € rivelaia piv
utile di quanto mi sarei aspettato,
Perfetta per tutli i copi di scoria
che volevo si manfenessero asciut-
ti, fino agli apporecchi elettronici
come camere fotografiche o e-rea-
der. Ottima anche per | momenti di
relax come sedersi fuori dalla truna
senza appoggiarsi sulla neve, Con-

fesso che ¢ stoto anche “obusata”

in parete per trasportare neve da
sciogliere per i past, senza danni
apparenti.
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Siete un'azienda giovane. Come
nasce il marchio Amphibious?
Amphibious nasce nel 2007. Prima
di diventarne | titolari eravamo ap-
passionati di attivita outdoor, ¢ lo
siamo tutt'ora, Come tali avevamo
constatato la mancanza di sacche
impermeabill concepite ad hoc per
chi pratica discipling sportive.
Siete voi stessi i primi utilizzatori
del marchio, quali attivita prati-
cate oggi e quali sono i vostri
prodotti Amphibious preferiti?
Pratichiamo diverse attivita spor-
tive tra cui: paracadutismo, im-
speleclogia,
arrampicata sportiva, motociclismo.

mersioni,

Tra i preferiti lo gamma zaini. Du-
rante la risalita di vie lunghe uti-
lizziamo il modello Atom flue: molto
compatto, robusto, essenziale e ad
alta visibilita. Per l'escursionismo
froviamo ideale lo zaino Overland
pro, per la moto i modelli 2014
Stealth o Raptor, marsupi Koala

Micron e tutta la gamma "moto’.

X-light evo ¢ perfetto per proteg-
gere | vestiti duranie le affivita
outdoor. Per finire, come alternativa
alla ‘classica 24 ore” per utilizzo

speleosub,

urbano la Compass ¢ una compa-
gna utile e funzionale,

Dove producete i prodotti? Li
fornite anche a brands che poi li
vendono a proprio marchio?
Progettazione e sviuppo dei pro-
dofti Amphibious si svolgono in
ltalio, mentre assemblaggio prin-
cipalmente in Asic. Siamo  statfi
contatiati piv volte da importanti
oziende per sviluppare in ‘co-
brand” prodotti specifici sula base
di nostri stampi. La nostra specia-
lizzazione fa si che anche aziende
ben piv grandi di noi preferiscano
avere la nostra consulenza piutto-
sto che sviuppare direttamente |
prodotti,

Siete presenti solo in ltalia o an-
che in altri mercati? Quali mer-
cati esteri secondo la vostra vi-
sione hanno piv potenzialitd per
recepire al meglio prodotti come
i vostri?

Commerciolmente  Amphibious &
presenie sul mercata jtaliono dal
2000. Dal 2012 ¢ commercializza-
to anche in diversi paesi europei
(Cermania, Inghilterra, Russia, alcu-
ni paesi dellEst Europa) e olireo-
ceano come Usa e Sudamerica.
Questo genere di articoli nasce
prevalentemente nel Nord Europa
e quest'area rimane il riferimento
del mercato.

Nel mondo outdoor per quanto
riguarda zaini e borse si par-
la spesso di impermeabilitd in
modo generico. Nell'introduzione
tecnica al vostro catalogo spie-
gate molto bene invece come vi
sia una scala di gradi diversi di
impermeabilitd, oltre che di com-
primibilitéd e di galleggiabilita.
Credete che su questi aspetti ci
dovrebbe essere maggior chia-
rezza da parte delle aziende?

a cura di: Poolo Grisa

Siamo andati a conoscere Danicle

¢ Riccardo Fontana, proprietari

del marchio “della rana”. Proveniente

da settori legati ad attivita acquatiche,

si ¢ poi allargato ai mondi moto

¢ outdoor. Ma anche urban, perche

limpermeabilita pud rivelarsi assai
utile anche nella vita di tutti i giorni.

Riccardo e Daniele Fontana

Notate che queste indicazioni
vengono correttamente recepi-
te da negozianti e consumatori
o prevale quasi sempre un ap-
proccio superficiale?

Attualmente siamo presenti nel mer-
cato outdoor, nautico/subacquea
e mofo. Di fatto nellouidoor non
abbiame concorrenza nel merca-
1o italiano franne qualche marchio
estero ¢ alcune aziende che offro-
no come accessorio alcuni arficoli
woterproof La classificazione da
noi data ai prodotti Amphibious &
stata fotta per agevolare la scelta
nel cotalogo 2014 da parte de-
gli utilizzator e una facile consul-
tazione da parte dei rivenditori. |
prodotti  100% waterproof sono
poco conosciuti in ltalia anche se
abbiamo rilevato un costante inte-
ressamento da parte dellutente.
Quanta richiesta c'¢ di prodotti
impermeabili? Pensate in futuro
di lanciarvi anche in aree molto
tecniche come quella dell'alpini-
smo o dello ski-touring?

La crisi globale ha portato alcu-
ne aziende ad ampliare la propria

Nella foto di apertura e a fianco due immagini del noto team di
esplorazioni geografiche “La Venta”, che utilizza Amphibious dal 2010

gamma prodotti inserendo alcuni
arficoli waterproof e non sempre
con esito positiva. Amphibious pro-
getta e realizza unicomente pro-
dotti |00% waterproof.

Qual ¢ al momento il prodotto
piu elaborato e ricco di conte-
nuti tecnici che avete realizza-
to?

I catalogo 2014 comprende ben
99 articol.il maggior riscontrolo ab-
biamo rilevato per gli zaini Stealth,
Raptor, Discovery e anche | pro-
dotti specifici per moto come Up-
bag, Tankbag e Motobag hanno
ottenuto un ottimo riscontro grazie
al notevole valore aggiunto.

Su cosa state lavorando in vista
delle prossime collezioni?

La nuova collezione porterad a
utilizzare nuovi materiali e color
come & stato nel 2013 con il nuo-
vo e belissimo colore “desert” e
quest'anno con il robustissimo pyve
hd+ 1000d fluo ad dlta visibilita.
Produrre un prodotto impermea-
bile comporta sacrificare molta
leggerezza? Nel mondo moto
forse essa non & una caratteristi-
ca particolarmente considerata,
ma nell'outdoor si. Come fare a
conciliare i due aspetti?

Nella nostra mission cé anche
la ricerca di nuovi materiali che
passano conclliare la leggerezza
con la possibilita di termosaldare
I prodott. Non necessariomente
produrre un arficolo impermealbi-
le comporta sacrificare il peso in
quanto il tpu raggiunge un ottimo
equilibrio tra robustezza e peso.
Certamente dove € richiesta una
capacita di
sione, come nel coso della spele-
ologig, | compromessi sono sconsi-
gliati. || nostro Cheo, od esempio, ¢

resistenza  allabra-




lesclusivo zaino speleo reclizzato
con uno spessore di 0.9 mm: certa-
menfe pil costoso ma piu longevol
| nosir obiettivi sono impermeabili-
ta, offidabilita e poi il design: mai
il contrariol

Alcuni brand hanno gia iniziato
a sviluppare zaini o altri prodotti
senza l'uso di cuciture ma saldati
per garantire una impermeabilita
totale. Voi usate per futti i pro-
dotti questo sistema, pensate
che in futuro sostituird definitiva-
mente le cuciture?

Sicuramente utilizzare cuciture @ im-
permeabilizzare internamente forni-
sce notevoll vantaggl in ambito
design ma per noi non raggiunge
laffidabilitad della termosaldatura,
che noturalmente ha dei vincoli
ogni forma ha una serie di stampi
da ufilizzare facendo aumentare |
costi di progettazione e risultando
piu difficile la lavorazione rispetto
alla cucitura.

Parlando di sacche impermeabili,
perché siano comprimibili devo-
no essere dotate di valvola per
l'espulsione dell'area. Recente-
mente alcuni marchi dell'outdoor
ne hanno realizzato alcune con
tessuti accoppiati a membrane,
in grado quindi di espellere I'aria
senza bisogno di valvole. Secon-
do voi ¢ una soluzione efficace?
Sicuramente ¢ una soluzione piU
economica. Noi preferiamo utilizza-
re le valvole in gquanto, secondo la
nostra esperienzg, forniscono mag-
gior affidabilitéa.

A livello di dealer trovate piu
facile entrare nelle grandi ca-
tene o nei piccoli negozi spe-
cializzati?

| piccoli negozi sona confenti di
inserire prodotti nuovi e stimolanti
come quelli di Amphibious, che ol-
tretutto non vincolano con un mini-
mo dordine. | problema principole
che si incontra con le catene ¢ la
visibilita del prodotto, che non vie-
ne recepito dallutente se esposta
in maniera non corretta. Per que-
sto motivo forniomo espositori che
evidenziano il marchio Amphibious
come specialista in prodotti water-
proof

Molti vostri prodotti cercano di
essere trasversali a piv attivita.
Pensate di perseguire questa
linea anche in futuro o magari
attivare qualche collaborazio-
ne con altri brand sui dettagli
tecnici e di design per attivita

Lo showroom dell'azienda situato a Lesmo (MB).
Sotto alcuni esponenti del CNSAS,
del quale Amphibious & fornitore ufficiale.

specifiche e fornendo il vostro
know-how per quanto riguarda
'impermeabilita dei prodotti?

La maggior parte dei prodotti Am-
phiblous ¢ polivalente, anche se
alcuni sono articoli tecnici specific
per determinate attivitd sportive.
Abbiaomo sviluppateo il nuovo zaino
sherpa da 100 It su specifiche tec-
niche richieste dal Soccorso Alpine
Speleclogico Lombardo.

Le collaborazioni con il team
di esplorazioni geografiche “La
Venta” e il Corpo Nazionale
Soccorso Alpino Speleologico vi
sono tornate utili anche in termini
di sviluppo e feedback prodotti?
Ci sono altre partnership o testi-
monial che supportate?

La collaborazione con il team “La
Venta” prosegue Ininterrottamente
dal 2010 e con 1| CNSAS dal 2012
2 sono fondameniali per mantenere
alta la gualita dei prodotti Amphi-
bious. Dal 2012 forniamo il nostro
maferiale o due skipper di cali-
bro internazionale come Gaetano
Mura e Matteo Miceli Nel 2013
siamo  diventati  pariner  tecnic
della maring militare italiana con il
pluricampione italiano della classe
mini 6,50 Andrea Pendibene.

Per quanto riguarda zaini, mar-
supi e fracolle per uso quoti-

diano avete |'impressione che il
consumatore italiano abbia an-
cora troppa attenzione allo stile
e poca alla praticita d'uso e alle
features tecniche? In altri paesi
europei le cose sono diverse?

Litaliane ha un occhio attento allo

stile € a volte trascura la sostanza
e praticita duso. Lo sforzo da noi
profuso tende invece a unire en-
trambe le cose. Nei paesi del Nord
Europa culturalmente lo stile viene
posto in secondo piano anche se
il design italiano e universalmente
riconosciuto come 1l top.

Dove vedete il vostro brand tra
dieci anni?

Stiamo avendo un notevole ri-
scontro nel mercall esterl e cio ci
permette di sviluppare ogni anno
idee, materiali ¢ colori nuovi. No-
fizia in anteprima assoluta: stiamo
lavorando al restiling del marchio
Amphibious che presenteremo
a novembre ¢ su alcune novita
2012,

In un orizzonte temporale un po'

piu breve, dove potremo incon-
trarvi tra eventi o fiere nei pros-
simi mesi?

Friedrichshafen QOutdoor (10-13
luglio 2014); Intermot {1-5 ottobre
2014; Eicma (4-9 novembre 2014)
e Mets (18-20 novembre 2014).

Sebbene la tipologia di prodotto sia molto specifica, I'azienda

ha saputo declinarla in una gamma davvero ampia per varie
discipline. Con un plus in pit: la grande varieta di colori. Zaini,
borsoni, sacche stagne, borse a tracolla, marsupi, sacche da
moto, contenitori per apparecchi elettronici anche touch screen e
vari accessori. Per le attivita si va dalla nautica al sub, dalla moto
all'urban, dalla fotografia alla bike, dal trekking all'arrampicata e
la speleologia fino al b.a.s.e. jumping. Con un minimo comune
determinatore: I'impermeabilita, un fattore che, diciamolo, serve
a tutti e per qualsiasi attivita, anche quella quotidiana.

Ecco alcuni prodotti selezionati dall'ampia gamma Amphibious:

SPELEOLOGIA

BIKE

Koala
Micron

TREKKING _ )

Discovery |

MOTO

Fluo Moto
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